
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

１０/２９（水）開催 『価格転嫁対策のポイント』 受講申込書 

太田商工会議所 行 ⇒ FAX：０２７６-４５-１０８８                    （申込日：        年       月      日） 

事 業 所 名  Ｔ Ｅ Ｌ  

所 在 地  Ｍ ａ ｉ ｌ ＠ 

受 講 者 名 (複数のご参加可能) 

※ご記入頂いた情報は本セミナーに関する運営のみに利用し、取扱いにつきましては個人情報保護法に則り、厳重に管理致します。 

〈講師プロフィール〉 

高橋
た か は し

 寛
ひろし

 氏 

・ビズシア株式会社代表取締役 

・中小企業診断士 
 

１９９８年酒類卸会社入社。既存顧客を中心とした営業活動と新規開拓

に従事し新支店の立ち上げを経験。本社営業企画マネジャーとして商品バ

イヤー、地域の農産物を活用したＰＢ開発に従事。その後、組織小売業との

取引を担当する広域流通部の部長として全体のマネジメントを担当。２０２

１年に、かしま経営コンサルティングを開業、2022 年にビズシア株式会社

を設立し、中小企業の経営支援を行う。 

・デフレからインフレ時代の経営へ 

・社長の意識改革と安売りからの脱却 

・価格戦略と価格設定の切り口 

・BtoB と BtoCの価格転嫁対策 

・価値訴求のマーケティング強化 

・相手の納得を得る付加価値の考え方 

・下請け企業の変動費に連動した価格交渉 

・値上による利益向上で賃金アップ実現 

価格転嫁
対策の

１０月２９日（水） 
１４：００～１６：００ 

国際情勢から仕入れ価格等が高騰し、経営への影響が

表面化しつつあります。環境が変化する中で事業を継続さ

せるためには、同じ価格設定による利益を削るだけの事業

方針からどこかのタイミングで価格転嫁をしなければなりま

せん。ですが、価格転嫁しようにも、いつどのように実施すれ

ばよいのか悩むところです。本セミナーでは、価格設定・価

格交渉の基礎を学び、価格転嫁を実施した事例から今行

える効果的な対策方法を分かりやすく解説致します。 

・物価上昇分に見合った賃上げの実現に 

・原材料高騰、仕入れ先値上げに対応に 

 

◆会場   太田商工会議所 ３階 
小ホール   (太田市浜町３-６) 

◆受講料 無料 (会員・非会員 問わず) 

◆対象   中小・小規模事業者 

◆定員   ３０名 (先着順) 

<お申し込み方法> 

 必要事項をご記入いただき、 ＦＡＸにてお申込みください。 〈主催〉太田商工会議所 担当：関口 

太田商工会議所 発行 


